Maestro, Genis Pazar Payi ile Sektoriunde
Liderlige Oynuyor
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Biz satis ve pazarlama anlaminda tim glcimizi sahip oldugumuz bayilerimizden aliyoruz

aestro Urlin Satis Mdur( Serhat TAYFUR
ile gerceklestirdigimiz soyleside sorularimizi
su sekilde yanitlad;

Oncelikle firmaniz hakkinda bilgi alabilir miyiz?

1981 yilinda kurulan, Turkiye'nin PVC profil sektdrin-
deki 6ncl kurulusu Ege Profil Tic. ve San. A.S. ceyrek
asri gecen marka gecmisinden aldigi gigle yatirimlari-
ni sdrdidrmektedir. 2000 yilinda dinyanin tartismasiz
en buytk PVC profil Ureticisi Deceuninck Grubu’nun
sirketimizin en buyik hissedari olusuyla birlikte sek-
tordn nabzi degismistir. Sirketimiz sektdre yon veren
Egepen Deceuninck, Winsa, Pimapen, Inoutic ve Ca-
moda markalarina ilave olarak, 2014 yilinin sonunda
Pimas A.S.’nin alinmasiyla birlikte dagitici kanalinda hiz-
met veren ""MAESTRO"" markasini blinyesine katmistir.

Firmanizin son donemdeki calismalari ile ilgili ne-
ler soylemek istersiniz?
Ege Profil A.S. bunyesinde bulundurdugu kaliteli mar-
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kalarmna bir yenisini daha ilave etti. MAESTRO marka-
siyla grubun icinde aktif bir oyuncu olmadigr dagrtici
pazarina hizli ve gigli bir giris yapti. 2015 yilini yapi-
lanma yili olarak geciren MAESTRO markamiz, 2016
yiinda buyuyerek giclenme konusunda stratejilerini
belirledi.

2015 yilhinin Ocak ayi icerisinde sirketimizdeki yapilan-
ma cercevesinde dagitici pazarina hizmet veren profil,
panjur ve kompozit Grtnlerimizin satis organizasyonu-
nu artirmak ve gelistirmek adina bayilerimize daha iyi
hizmet sunmak icin “’Urtin Satis Mudurltga’” adi altin-
da yeni bir birim kurduk.

2015 yili bu cercevede hem kadro hem Uretim hem
de bayilikler agisindan yapilanma yili olarak gecti. Bu
yil icerisinde dagitici kanallarinda yasanan sikintilari,
pazardaki Grdnleri ve dagiticilara bagl olarak calisan
Ureticilerin acgiklarini tespit etme sansimiz oldu. Bu
dogrultuda da dogru Grin ve do@ru satis stratejilerini
belirledik. 2015'in son ceyregi itibariyle de uygulama-
ya gectik.

Maestro iirinleri ve kullania yaklasimlari hak-
kinda bilgi verebilir misiniz?

Yuksek yalitimli, uzun omarld, kaliteli, dayanikli ve
geri dondstarebilir Grlnler Gretmek amaciyla, 2004
yilindan beri TUrkiye PVC sektériinde yerini alan "MA-
ESTRO" markasl, kaliteyi ekonomik bir sekilde alaca-
§iniz bir Gran grubudur. Dagitici pazarindaki Grinlere
gore piyasada, olculerinden dolayi tam 70’lik seri diye
tabir edilir. Bayilerimiz de bu sistemlerdeki Grlnlerimizi
kalite ve yalitim degerleri sebebiyle kolaylkla her seg-
mente satabilmektedirler.

Dagitici pazarinda hig alisila gelmemis sekilde her bol-
gede bulunan Teknik Destek Muaduarlagumtze bag-
I teknik destek uzmanlarimiz, gelebilecek her tarlu
masteri sikayetine hemen muidahale edebilmektedir.
Bu durum hem bayilerimizde hem de son kullanicida
misteri memnuniyetini Ust seviyede tutmaktadir.



(44
Turkiye'mizin icinden gectigi sirecte icinde bu-

lundugu sikintilar herkes tarafindan bilinmek-
tedir. Bu durumun piyasalara ve sektérimize
ciddi etkileri olmaktadir. Bizler de bu durumu
g6z ardi etmeden, ulasilabilir hedefler koyarak
2016 yilini pIanIad|k”

Satis ve Pazarlama stratejileriniz hakkinda bilgi
verir misiniz?

Pazarlama konusundaki en onemli nokta, satti§iniz
artnln kalitesi ve drtnlere duyulan givendir. Biz satis
ve pazarlama anlaminda tUm gidcimizi sahip oldu-
gumuz bayilerimizden aliyoruz.

Satis stratejimizde fabrikadan direkt Uretici bayilere
veya son kullaniciya satisi olmadigi icin, dagitici ba-
yilerimizin satisini desteklemek adina gerek pazarda
satis uzmani ve yonetici arkadaslarimizin ziyaretleri ile
gerekse kurumsal iletisim departmanimizin gergekles-
tirdigi reklam ve marka imaji calismalariyla bayilerimi-
zin satisini artirmak icin her tarld destegi vermekteyiz.
Suan Tarkiye capinda 14 adet bolgesel dagitici ve bu
dagiticlarimiza bagli 340 Uretici bayi ile pazardaki ya-
rista etkin rol aliyoruz.

Firmanizi sektordeki diger firmalardan ayiran
ozellikler nelerdir?

Sirketimiz sektdrin énct kuruluslarindan biridir. Genis
pazar payi ile sektdrde liderlige oynamaktadir. Bu ba-
sarinin arkasinda kalite ve hizmette yiiksek performans
ile karsilikl glivene dayali musteri iliskileri bulunur.

Sirketimiz sdrduridlebilir gtcla bir finansal yapiya sa-
hiptir. Bugln sektdrin geldigi noktada, fabrikalardan
teminat isteyen bayiler duymaya basladik.iste bu nok-
tada gUvenilir olmak cok &nemli. Bizler, her zaman
tim gercekleri oldugu gibi sdyler, tim iletisim strecin-
de acik ve samimi davraniriz. isbirlikcilerimizle iliskile-
rimizde geri bildirimi direkt ve olumlu sekilde yapmaya
Ozen gosteririz.

Is ortaklarimiz ile takim ruhuyla hareket ederiz. iste
tim bu sebeplerden dolayi Ege Profil Tic. ve San.
A.S.'nin binyesinde yer almak bayilerimiz icin dnemli
bir garanti ve ayricaliktir.

2016 yilina ait hedefleriniz ile ilgili bilgi verir mi-
siniz?

Tarkiye'mizin icinden gectigi surecte icinde bulundu-
gu sikintilar herkes tarafindan bilinmektedir. Bu duru-
mun piyasalara ve sektdorimize ciddi etkileri olmakta-
dir. Bizler de bu durumu g6z ardi etmeden, ulasilabilir
hedefler koyarak 2016 yilini planladik.

Agresif bir satis politikasindan ziyade “kazan kazan”
mantigiyla, bayilerimize bu konuda baski yaratarak ris-
ke girmelerine g6z yummadan, karli satislar yapmalari
bizim tercihimizdir. Kaliteden ve hizmetten 6dun ver-
meden, piyasa kosullari ne getirirse getirsin, bayileri-
mize destegimizle hep birlikte bu zorlu yilin ve yillarin
Ustesinden basari ile gelecegimize inaniyorum.

Son olarak ne séylemek istersiniz?

Ege Profil Tic. ve San. A.S. olarak, markamizin gtcing,
Urtn ve hizmet kalitemizle birlestirerek daha iyi nokta-
lara tasimayi hedeflemekteyiz.

Bu vesile ile sektdre katkida bulunan herkese ve bilgi
aktarimini saglayan sizlere tesekkir ederim.



